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Osszegyujtottiik Neked azt a

15 legfontosabb MARKETING
trukkot,

melyet ha kihagysz az eszkoztaradbdl 2022.
év végén, GARANTALTAN kevesebb

beveteled lesz a kovetkezo évben!

Online marketing triikkok kis és
kozepes vallalkozasoknak!

® A megfelelé kozonséget célozd meg termékeiddel @ Noveld webhelyed forgalmat e-mail marketinggel
@ Hatdrozd meg tzleti céljaidat @® Készits PPC reklamokat
@ Hatdrozd meg az tizleti koltségkereted @® Kérj be online vasarléi véleményeket
@ Epits intelligens markat véllalkozdsod szdmdra @ Teljesitsd Ugyfeleid elvdrdsait
@® Alkalmazd a legfontosabb SEO triikkoket @ Taldld meg a legjobb idot tartalom kézzétételére
® |Indits blogot ® weboldaladon

Legyen tdbb helyi vasarléd @® Legyen része marketing stratégiddnak a Kozdsségi

Haszndld ki a Kozosségi Média erejét Média jelenlét
A lokdlis SEO érdekében optimalizald a Google

Cégem oldaladat

—



1. A megfelelo kozonséget célozd meg termékeiddel

Ez az egyik alapvetd online marketing triikk a kisvéllalkozasok szamara. Addig nem fognak az Ugyfelek ratalaini
cégedre, amig nincs elég vildgos elképzelésed arrdl, hogy ki a célpiacod. Hazi feladatként hatarozd meg a
potencialis vasarlok személyiségét, kiilonben a reklamokra koltétt pénz kifolyik a kezedbdl. Nem javasoljuk, hogy

kutatasi szakemberre bizd ezt, vagy vasarolj piaci elemzést egy kutaté cégtol.

Te, mint a vallalkozasod ,életrehivdja”, a termékeid jellemzéi alapjan képes vagy beldni a célkézdénséget. Prébald
végiggondolni azt, hogy az emberek tarsadalmi helyzete, neme, életkora, anyagi korilményeit tekintve - kinek
ajanlanad termékeidet, vagy szolgaltatasaidat? Kit érdekelhetnek az dltalad kindlt elényok, vagy milyen

megoldast kinalsz az emberek problémadinak a megoldasira?

2.Hatarozd meg uzleti céljaidat

Miutan felvazoltad a jovobeli vasarléi perszéndkat, részletezve érdemes meghataroznod azt, hogyan fogod
sikerre vinni véllalkozasodat. Online véllalkozdként kévesd, mérd és elemezd az értékesitést, a nyereséget, a
kiaddsokat, a pénzbevételeket valamilyen elére meghatarozott KPI-k (Fé Hatékonysdgi Mutatdk) alapjan.

Erdemes digitélis hirdetési mérfoldkdveket is feldllitanod a sikeresség mérésére.

Egy példaval szemléltetve, amikor céges blogot vezetsz. Ennek népszerlsége hénapokon keresztll egy bizonyos
pontig befolydsolja a bevételeket. De hogyan gydzédhetsz meg arrdl 100%-ig, hogy minden alkalommal, amikor

blogbejegyzést irsz, haladsz a céljaid felé?

Azt javasoljuk, hogy vedd figyelembe az olyan Google Analitika mutatékat is, mint a teljes ldtogatds, az (j
munkamenetek, a csatornara jellemz6 forgalom, a visszaforduldsi ardny és az Ggyfelek megtartdsi aranya.

Természetesen tobb célkitlizésed is lehet, amelyek alapjan nyomon kdvetheted az eredményeket.
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3.Hatarozd meg az uzleti koltsegkereted
A kisvallalkozdsok online marketingje hozzajarulhat a mdrka ismertségének ndveléséhez, feltéve, hogy koveted a
bevilt digitdlis marketing triilkkoket. Most, hogy mdr ismered a célpiacodat és a legfontosabb mutatdkat, itt az

ideje meghatdroznod a koltségkeretet. Szamos javaslatunk van arra, hogyan lehet ezt profiként csindlni:

1. A takarékossdg jegyében olyan tevékenységeket valassz ki, amelyek kiegészitik és fokozzadk egymas

eredményességét, példaul a Tartalommarketing és a SEO.

2. Hagyd el azt, ami nem mukédik {ne feledd, eldszér a mérésekrdl beszéltiink). Kezd egy kisebb koltségvetéssel,
melyet bdlcsen beoszthatsz és kézben folyamatosan figyeld a teljesitményt, valamint a tényleges

eredményeket.

3. Készits tobbcéld marketing anyagokat. A K6zdsségi Média posztok €s a blogbejegyzések minimilis valtoztatas
nélkil terjeszthetdk a kilonbozé platformokon. Az ilyen tébbcéld felhasznilassal koltséghatékonyan ndvelheted

weblapod SEO rangsorolasat.
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4. Epits intelligens markat vallalkozasod szamara
A mai fogyasztdk éheznek az értelmes- és otletes felhasznaldi éiményekre. Az olyan véllalkozdsok, akik esetében
élettelen Kozdsségi Média oldalakkal, vagy rossz megjelenésli blogposztokkal taldlkozhatunk, negativan

befolydsolhatja a marka- és a kdzonség kozotti dltalanos benyomast.

A mai Ggyfelek ugyanolyan idegesitdnek taldljak, ha egy offline (izlet nem fogad el hitelkartyat, vagy egy online

kereskedod nem vilaszol a Facebook, vagy Instagram kommentekre.

Ha azt szeretnéd, hogy az online megjelenésed zdkkendmentesen beéplljon az emberek mindennapi életébe, akkor
javits online kommunikaciddon, kindlj ingyenes forrasokat és szolgaltatasokat, amelyek releviansak az dltalad eladott
termék, vagy szolgaltatds szempontjabdl. Az intelligens markaépités az egyik legjobban bevilt digitdlis

marketing triikkk a hazai kisvéllalkozasok szamara 2022-ben!

5. Alkalmazd a legfontosabb SEO triikkoket

Ez a lista természetesen nem nélkuldzheti a kereséoptimalizaldst sem, hiszen ez az egyik legfontosabb online

marketing trakk 2022-ben.

Ahhoz, hogy honlapod cime megjelenjen a nagy keresémotorok {(Google, Yahoo, Bing, stb.) 10 legjobb
eredményében, tehat a taldlati lista elsé oldaldn, alakits ki SEO barat URL-eket, legyenek bedllitva a meta cimek és

leirdsok a landing oldalakon, valamint a weboldal szévege tartalmazza a legfontosabb kulcsszavakat.

Mivel a linképités még mindig nagyon fontos része a SEO-nak, vedd fel a kapcsolatot webmesterekkel, és a bele

egyezésikkel irj blogposztokat népszerl blogokra vendégszerzéként.




6. Indits blogot

A blogolas minden véllalkozds szdmara eldnyds stratégia. Hasznos, de egyben szdrakoztatd tartalmakra mindig
vevok az internetes felhasznéldk. Ezaltal az olvasdk jobban megismerik cégedet és termékeidet, még konnyebben

népszerUsitheted markadat, miutdn a céges blogod az dgazat szakértdjévé valik.

7. Legyen tobb helyi vasariod

A helyi fogyasztok megcélzasa érdekében gydz6dj meg arrdl, hogy véllalkozasod adatai elérhetbek-e és frisstilnek-e
a Google Maps szolgdltatdasban. Az is nagy elény, ha minél tobb, magas besorolasu vasarléi véleményt irtak mar a
cégedrol.

Ha a helyi vasarldk szamat szeretnéd ndvelni, akkor tébb helyi informacidt jelentess meg a blogodon pl. helyi
hireket, szallodai vagy éttermi véleményeket, vagy egyszerlien csak foldrajz specifikus tartalmakat vegyél fel
mindenhovd, hogy egy adott foldrajzi terlleten élék ldthassdk azt legeldszor. Ez az egyik legkézenfekvobb online

marketing triikk kezdé helyi kisvallalkozéknak, mellyel kitliné eredményeket érhetsz el.

8. Hasznald ki a Kozosségi Média erejét

Mar tudod, hogy ki a célpiacod. Itt az ideje kapcsolatba lépni és pdrbeszédeket bonyolitani a célkdzdnségeddel a
Kdzdsségi Média fellileteken. Annak érdekében, hogy novelni tudd az eladdsok szamat, fontos a kapcsolatépités
a megcélzott kdzonséggel! Légy nyitott az online kommunikacidra, figyelj az Ggyfeleid visszajelzéseire és

alkalmazz élé online chat programot weblapodon, Facebook oldaladon.




9. Noveld webhelyed forgalmat e-mail marketinggel

Még a K6z6sségi Média marketing sem fogja kivaltani, vagy helyettesiteni az e-mail marketinget. Mindenképpen

legyen feliratkozo form a honlapodon, féleg a promdcids landolé oldalakon.

A feliratkozoéidnak alkalmanként kildhetsz terliletre, vagy célkdozonségre szabott szakmai leveleket, illetve

értékesitési célzattal kiilénleges ajanlatokat, kedvezményeket a torzsvasarldidnak.

10. Keszits PPC reklamokat

A fizetett hirdetés jo valasztds, kilondsen azoknak a kezdé véllalkozdsoknak, akiknek még nincs organikus
forgalmuk a keres6kbdl.

Vidlassz olyan kulcsszavakat, amelyek a legszorosabban kapcsolddnak a termékedhez, szolgaltatasodhoz, és
alkalmazz Google Ads hirdetéseket, illetve ha a Facebook felhasznaldit szeretnéd vasarldsra 6sztdndzni, akkor

hasznald ki a Facebook Ads elényeit.




11. Kérj be online vasarloi véleményeket

Az online vélemények a keresémotorok listajan rangsorolddnak, ezaltal elésegitve az Gzleti véllalkozasok
elhelyezkedését a taldlati listdkon.

Az online vasarlok altalaban azokat a termékeket és szolgaltatasokat valasztjak, amelyeket mar masok
megvasaroltak és ellenoriztek. Ezek a vasarldi vélemények dsztondzhetik az internetes felhasznaldkat a rendelésre,

amely dltal véllalkozasod is megbizhatébba vilik az online térben.
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12. Teljesitsd ugyfeleid elvarasait
Rengeteg weboldal talalhatd az interneten. Néhdnyan ezek kodzil egyformdnak tlnnek, a tébbirdl inkabb ne is
beszéljiink. Mindig tanulhatsz a legimpozansabb és legsikeresebb webdesignok, online marketingesek példajabsl.

Te is elkészitheted sajat webdizdjnodat, de ne masold a versenytarsaidat!

13. Talald meg a legjobb idot tartalom kozzétételére
weboldaladon
A blogbejegyzéseiddel akkor érsz célba, ha abban az idében jelenteted meg a célkézénséged szamara, amikor a

legaktivabbak. Ez minden mérka esetében mas és mas id6szak lehet.

Tehat, ha sikeres online marketing stratégiat szeretnél kivitelezni, akkor kdvesd nyomon és elemezd ki a
Facebook oldalad latogatdit. Erdemes az olyan informécidkra figyelned, mint pl. mennyien tekintették meg a
posztjaidat, vagy a nap melyik szakaszdaban voltak a legaktivabbak az oldalad latogatoi.

Hasznald a Google Analytics szolgdltatast is, hogy megnézd, mely tartalmak a legnépszertibbek, milyen

foldrajzi helyrél jdnnek, illetve milyen életkorba tartoznak a ldtogatok.

Az elemzési adatok felhasznaldsaval jobban megismerheted a célkdzonségedet és végsdsoron jobb
eredményeket is érhetsz el az értékesitésben. Ez is egy nagyon hatékony digitalis marketing trikk lehet az

eszkoztaradban, ha jél alkalmazod!




14. Legyen része marketing stratégiadnak a Kozosségi Média
jelenlét
Ez az egyik legmenébb digitalis marketing tritkk, melyet Te sem hagyhatsz ki online marketing stratégidadbdl.

Elmultak azok az idok, amikor a Kozdsségi Médiat csak szdrakozasra hasznaltak az emberek.

Ma mar egyetlen régi, de feltorekvé marka sem engedheti meg maganak, hogy nélklilozze a Kézdsségi Média
jelenlétet. A Kdzosségi Média csatorndkra kdzvetleniil csatlakozhatsz, kommunikalhatsz tGgyfeleiddel, és

streamelheted napi tevékenységeidet az okostelefonodrdl.

SZEREZZ TOBB KOVETOT!

15. A lokalis SEO érdekében optimalizald a Google Cégem
oldaladat

A 7. pontban mar irtunk a Google Maps szolgaltatasrol, amely egy kihagyhatatlan eszkoz a vallalkozdsok
marketing arzendljdbdl ebben a digitdlis korban. Az interneten szorf6z4 csak beltja a marka nevét a Google

keresdjébe és kap egy térképet, amely megmutatja, hogyan juthat el a legkdnnyebben a keresett helyre.




Annak érdekében, hogy vallalkozdsod még kdonnyebben megtalalhaté legyen, hasznald a Google Cégem
szolgaltatast is. Segitségével jobb helyezéseket érhetsz el a helyi keresésekben, valamint 6sszekapcsolhatod

YouTube fidkoddal is.

Ezenkivll a Google Cégem arra is alkalmas, hogy hatékonyan kommunikalj az Ggyfeleiddel, posztold akcids

ajanlataidat, blogbejegyzéseidet, valamint kezeld a vasarldi véleményeket is.

Akar kisvallalkozast képviselsz, vagy akar nagyvallalat vezetoje vagy - nem
szabad figyelmen kiviil hagynod az elozoekben felsorakoztatott -
15 MARKETING TRUKKOT.

Hidd el megéri idot és energiat fektetned ezekbe a hatékony és eredményes
marketing eszk6zokbe, hiszen ez sziikséges ahhoz, hogy VALLALKOZASOD
SIKERES LEGYEN!
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