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Riport és eqyeztetések:

Be fogunk allitani Neked egy Google Datastudio Riportot, amiben a legfontosabb
kampanyokhoz szilkséges szamokat sszesitjik. Mivel a fiokok analitikdjaban dsszesen kb.
16.000 féle adat van, melyhez id6t szeretnénk sporolni, hogy ne kelljen atnézned és
foglalkoznod vele, igy Neked ezek kozil a legfontosabb 20 elegendé lesz a cégvezetés és
marketing szempontjabdél. Ezt minden héten meg fogod kapni egy fix idépontban, melyet a
rendszer legeneral és kikiild Neked e-mailben.

Az elsd beszélgetéskor pontositjuk majd, hogy minden héten 1x vagy kéthetente 1x tartunk
egy kb. 30-60 perces egyeztetést a kampanyokrol, statisztikakrél Google Meets-en vagy
telefonon. Ennek célja, hogy szdéban is egyeztessiik a munkafolyamatokat.

Még arra kériink, hogyha lenne egyeztetni valo feladat, akkor a meeting iddpontra probald
meg 0sszeirni és akkor egyben atbeszéljik vagy e-mailben szedd 6ssze, mert sokszor, ha
napkozben gyors megbeszéljiik vagy ha azonnal épitsik be, akkor az a tapasztalat, hogy az
ugyfeleink kampanyainak 98%-anal a hirtelen valtoztatasok, médositdsok azok negativan
érintik a sikerszorzokat. igy, ha egyben atbeszéljiik, utana felallitjuk ra a stratégiat, beépitjik
és teszteljuk, az szokott lenni a legeredményesebb ut.

Természetesen, ha barmilyen szakmai rész felmerul, akkor hivj/irj nekem egy par percre
elérhet6 szoktam lenni, viszont mivel én egész nap a kampanyok mélyében vagyok és szakmai
megbeszéléseken, ha nem kampanyspecifikus kérdés lenne, akkor Norcsi kolléganémet hivd
batran. Minden elérhetdséget az e-mailben kildtiink. A tobbit pedig a meetingek soran at
tudunk részletesen beszélni.

Egyeztetések soran képzés/oktatas: ezekbe sokszor belefutunk, hogy aki kisebb vallalkozas, 6
meg akarja tanulni a Facebook és Google hirdetések miikddését az egyiittmiikodésiink alatt,
igy a heti, kétheti meetingek soran nem a kampanyok atbeszélése a f6 cél, hogy mi azt
miel6bb beépitsiik és sikeresen fussanak, hanem a teljes rendszert, a mitkodést meg akarja
érteni, részben megtanitjuk. Ezzel nincs is semmi gond, érilunk, ha valaki tanulni akar, mert
minél jobb marketinges a vezetd, annal jobb lesz a cége is, konnyebb lesz az egyiittmiikodés,
mert egy nyelvet beszélink. Viszont a probléma csak az, hogy ilyenkor a fokusztal
megbeszélések, nagyon kénnyen heti tobb alkalmas 1-2 6ras beszélgetésekbe futnak ki. Igy mi
sem tudunk dolgozni, nem arra fokuszalunk, hogy a kampanyok sikeresek legyenek. Tehat ha
ilyenbe futnank, akkor jelezni fogjuk engedelmeddel és akkor 20e Ft + &fa / 6ra dijas
elszamolasban gond nélkiil tudunk egyeztetni és erre idot szanni, csak fontos, hogy ezt irjuk
be elére a naptarba és akkor mi is el6re felkészullink, hogy minél tobb értéket tudjunk adni!

Célok és realitas:
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Nalunk 10-b6l 7 cég kiemelkedden sikeres projekt. Viszont van 3 mindig, akivel a piac, a
terméket/szolgaltatasa, a cégvezetd hozzaallasa, stb., miatt nagyon nehezen tudjuk felfuttatni,
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annak ellenére, hogy az lgyfél tokéletesnek gondolja azt amit arul. Ezt pedig csak a
gyakorlatban tudjuk meg mindig, mikor mar a kampanyokon dolgozunk. Ezért arra kérink,
hogy elsdnek redlisan probalj meg célokat kitlizni, ha szamos tligyfeliink is van, ahol az elsé
honapokban 10-40x-es szorzdkat produkalunk, Nalad ez nem biztos, hogy igy lesz. Ezek az
ugyfeleink rengeteg munkat tesznek a céglikbe, hogy a marketing stratégiankkal még
sikeresebbek legyenek. De ha hianyzik a munka a résziinkrél, akkor 6k is és mi is kevés
eladast tudunk produkalni. Ez kiemelked6en igaz, az indul6 vallalkozasokra, zart piacokra, tul
specifikus piacra, drop shipping rendszerben miikodé cégekre, tucat termékekre, taltelitett
piacra. Itt komoly stratégia és kivalé marketing kell tébb honapon keresztiil. Megoldhat6 a
siker, de a jo hirdetéseken tul, tébb helyen kell fejleszteni a cégen.

Ha a szamok nem jonnek mi vagyunk a hibasok: a tapasztalat, hogy 10-bél 9 esetben nem igy
van. A maradék 1 esetben pedig tobb munkat kell bele tenni, mint amire leszerzédiink. Van
egy ugyfeliink, akinek 2 cége van nalunk. Mindkettdnél ugyan gy egyedileg felépitettink
mindent, ugyan annyit fizet minkettére, nagyon edukalt marketing guru a tulajdonosa,
1épésrol-lépésre koveti a folyamatokat. Ennek ellenére, az egyiknél havi 350e Ft-bdl csinalunk
neki 13,5M Ft-ot / hé atlagosan. A mésik projektjénél 350e Ft-bol 1-1,5M Ft-ot. Még a
termékei is hasonldak, mert a sajat konkurensét akarta megcsinalni, igy hogy egyszerre
inditotta nullardl a két céget, hasonld szinten vettiik at és elsének a most kevésbé termel6 volt
f6 fokuszban. Ezentdl tébb éves marketing tapasztalatunk van az iparagaban. Es minketténél
kivalo marketing stratégiat alkalmazunk. Itt egyértelmien kijott, hogy a termék kivalosaga,
mint a legtdbb cégnél, nagyban meghatarozza a sikert. Itt hosszas kisérletezések,
termékfejlesztések aran fogjuk tudni megoldani a kihivasokat. Ezt tartsd Te is szem el6tt.
Sokat kell dolgozni a cégen, a termékeket, hogy a marketing is jol menjen.

Kampanyvépités, atfutasi ido:
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Ugy dolgozunk, mint egy gyart6 cég, aki a legjobb terméket allitja el a gyartd gépein. Ha
valtoztatas van a rendszerben, akkor utana allitanak, ha teljes termékskala csere van, akkor az
uzemet &t kell allitani. Nalunk ugyan ez a folyamat, hiszen a Facebook, Google rendszere még
bonyolultabb is, mint egy gyart6 berendezés, igy tervezetten kell megtennink mindezt:
o csapattal egyeztetjik
stratégiat terveziink, beépitjik a mostani tervekbe
grafikat készitlink
szdveget irunk
egyeztetjik veled
felépitjiik a kampanyokat
véglegesitjik
és inditjuk
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Lehetne dsszecsapni is, csak az nem a Maximum Business protokollja. Ennek
megfelelden, kérjilk tervezz idében, hogy 1-3 munkanapot adj nekiink arra, hogy ezeket
megvaldsitsuk. Igy tudunk garanciat vallalni minden munkaféazisunkra, hogy az 100%-0s
mindségben keriil felépitésre. Ha azonnal kell épiteni, vagy nincs ra id6, akkor a kampany
sikerességét 50-50%-o0s esélyre cstkkenti!
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Tovabbi edukacio:

Van egy szakmai interju sorozatunk is, a Maximum Business TV, ahol 30-40 perces
beszélgetéseket tartunk a sikeres vallalkozasrol, business-rél, marketingrél olyan cégekkel,
mint a Coop Elelmiszerlanc vezetéje, a Zepter Magyarorszag vezetdje, vagy Az Ev Honlapja
Verseny vezet6je. Teljesen dijmentes, beregisztralni sem kell, kozvetlen a videotar linkjét
kildom: https://maximumbusiness.tv/videotar/ 2021-es évre csinaltunk egy kutatast és 1.248
f6bol 1.076 £6 azt nyilatkozta, hogy kiemelten segitett a business-ében az, hogy megnézte a
tudasanyagokat és tudott azonnal alkalmazhaté eszkdzoket a gyakorlatba tltetni.

Itt eléred a Maximum Business Blog aloldalunk, ahol aktualitasokrél publikalunk heti szinten,
roviden.

Ebben az e-bookban 6sszeszedtiink a legfontosabb tudnivaldkat a Facebook hirdetéseket
illetéen.

Itt a 15 legfontosabb marketing triikkot taldlod meg.

Ebben az anyagban pedig a SEO fontossagarol olvashatsz a vallalkozasodat illetden.

Udvozlettel,

A Maximum Business csapata

_ info@maximumbusiness.hu +3630 386 2627
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